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การวางแผนการขายและนำเสนอขาย

ใหประสบความสำเร็จ 
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ภาพรวมของการวางแผนการขายและการนำเสนอขายใหประสบความสำเร็จมีขั้นตอน

อยางไร จะขายใคร และขายอยางไร ขั้นตอนการเลือกกลุมเปาหมายวาใครคือกลุมที่เรา

ควรเขาหาเพื่อนำเสนอขายและมีโอกาสในการสรางยอดขายใหกับเรามากที่สุด เมื่อเลือก

กลุมเปาหมายไดแลว พบกับวิธีการ “เขาหา” ลูกคาวาจะเขาหาอยางใหประสบความ

สำเร็จ ใหลูกคาเปดใจยอมรับเราและเปดโอกาสใหเรานำเสนอขาย

 นักขายจะไดรูจักและเขาใจความตองการที่แทจริงของลูกคากอนการนำเสนอขาย 

ไดเรียนรู 2 เทคนิคในการพูดและนำเสนอขายสินคาใหโดนใจลูกคา สรางยอดขาย ตลอด

จน 5 เทคนิคงาย ๆ ที่ใชในการปดการขายเพื่อทำใหไดยอดขายที่เร็วขึ้น งายขึ้น
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เหมาะกับใคร
ผูบริหาร
ผูจัดการ 
หัวหนาทีมขาย

เวลาทั้งหมด
ของ หลักสูตร

1 วัน
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09.00 – 10.30 น.
กลุมเปาหมายที่สรางยอดขาย

     ใครคือกลุมเปาหมายที่สรางยอดขาย?

     มีเงินแตไมมีความตองการเปนกลุมเปาหมาย?

     กลุมเปาหมายที่สรางยอดขาย

     เทคนิคการเปดใจสำหรับขายตรง (Direct Sales) 

     เทคนิคการเปดใจสำหรับขายหนาราน 

     (Over the Counter: OTC)

     เทคนิคการบริหารทีมขาย

     กรณีศึกษาการบริหารทีมขาย

     เปดใจได…ก็เปด Order ได

     Workshop การเปดการขาย และบริหารทีมขาย

10.30 – 10.45 น. : Break

เนื้อหาหลักสูตร
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10.45 – 12.00 น.
เปดใจได…ก็เปด Order ได

ลูกคาคาดหวังอะไรจากการซื้อสินคาและบริการ

ลูกคาคาดหวังอะไรจากการซื้อสินคาและบริการ

การวางแผนนำเสนอขายใหประสบความสำเร็จ

การวางแผนการนำเสนอขายดวยประโยชน 

       (Benefits) 

การวางแผนการนำเสนอขายดวยดวยโทษ

Workshop การวางแผนการขายแบบ

ขายดวยประโยชน (Benefits)

12.00 – 13.00 น. : Lunch
13.00 – 14.30 น.
การวางแผนการขายสำหรับ

ผูจัดการและหัวหนาทีมขาย

การกำหนดตัวชี้วัดในงานขาย

การตั้งเปาหมาย

กลยุทธการบรรลุเปายอดขาย

เนื้อหาหลักสูตร
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13.00 – 14.30 น. (ตอ)
     การใหทีมงานมีสวนรวมกับการตั้งเปาหมาย

     การกำหนดกลยุทธวางแผนการขาย

     การกำหนดทีมงานในการวางแผนการขาย

     การวางแผนการขายในทีมของเรา

     Workshop การวางแผนการขายในทีมของเรา

     วิทยากรใหคำแนะนำ

14.30 – 14.45 น. : Break
14.45 น. - 16.00 น.
การวางแผนการขายสำหรับผูจัดการ

และหัวหนาทีมขาย (ตอ)

     กลยุทธการติดตามผลการดำเนินงานขาย

     เทคนิคการใหคำแนะนำแกทีมงาน

     การบริหารทีมขายอยางมีประสิทธิภาพ

     สไตลของ Sale แตละคน และวิธีการบริหาร 

     Sale ใหเหมาะสมในแตละสไตล

     การโคชทีมขายใหไดเปา

     Workshop การบริหารทีมขาย

     อยางมีประสิทธิภาพ


