
หลักสูตร

การเขียนแผนธุรกิจดวย
NEXT Business Model Canvas

(NEXT BMC)

ผูบริหาร
ผูประกอบการ
ทีมจัดการ
ผูสนใจและเกี่ยวของดานแผนธุรกิจขององคกร 

กลุมผูเรียน

รูปแบบการจัดอบรม
Virtual / In-House

Training The IMPRESSION Training Co., Ltd.



            ในการเติบโตของธุรกิจในยุคที่มีผลกระทบจากสถานการณ COVID-19 

แนนอนวา องคกรจำเปนตองมีการวางแผน ออกแบบ และปรับเปลี่ยนกลยุทธ

เพื่อนำพาองคกรใหกาวไปสูความอยูรอด และการเติบโตอยางยั่งยืน 

            เทคนิคการเขียนแผนธุรกิจดวย NEXT Business Model Canvas 

เปนการทำใหผูบริหารองคกรในทุกระดับชั้นไดคิดกลยุทธในการปรับตัว และ

ทำใหองคกรเติบโต โดยแสดงในผืนผาโมเดลธุรกิจเพียง 1 หนากระดาษ ซึ่งจะ

เปนเครื่องมือที่ชวยใหองคกร และผูบริหารสามารถนำไปสูการขับเคลื่อนธุรกิจ

ไดอยางแทจริง

วัตถุประสงค
1. เขาใจถึงกลยุทธและเทคนิคการปรับตัวขององคกรและผูบริหาร

2. สามารถเขียนแผนธุรกิจดวย NEXT Business Model Canvas 

3. สามารถนำ NEXT Business Model Canvas ที่ไดทำในการฝก

    อบรม ไปสูการทำงานขับเคลื่อนองคกรไดจริง
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จำนวนวันอบรม 1 วัน

จำนวนผูเขาอบรม

ไมเกิน 20 คน/รุน

รายละเอียดของหลักสูตร 

Day1
09.00 – 10.30 น.
• ความเขาใจพื้นฐานใน NEXT Business Model Canvas
• เครื่องมือชวยออกแบบโมเดลธุรกิจผาน NEXT BMC 9 ดาน
• คำถามในการขับเคลื่อนธุรกิจ
• การปรับดวยธุรกิจใหอยูรอดและเติบโตในยุค COVID-19
• เทคนิคการเขียน NEXT BMC

13.00 – 14.30 น.
• ความเขาใจและการวิเคราะห
• 4. Competitor ทั้งทางตรง และ ทางออม
• 5. Value Proposition
• การกำหนดคุณคาในธุรกิจ
• เขียน Canvas ขอ 4, 5

14.45 – 16.00 น.
• เทคนิคการเขียน
• 6. Target
• 7. Market Size 
• กรณีศึกษา คุณคาในธุรกิจ
• เขียน Canvas ขอ 6,  7 

10.45 – 12.00
• ความเขาใจใน NEXT BMC 
• 1. การกำหนด Purpose ในธุรกิจ
• 2. วัตถุประสงค และตัวชี้วัดในธุรกิจ
• 3. Pain Point 
• กรณีศึกษา
• เขียน Canvas ขอ 1, 2 และ 3

10.30 – 10.45 น. : Break 14.30 – 14.45 น. : Break

12.00 – 13.00 น. : Lunch
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รายละเอียดของหลักสูตร (ตอ)

Day2
09.00 – 10.30 น.
• แนวทางการกำหนดกลยุทธธุรกิจ
• 8. การกำหนดกลยุทธองคกร
• การวงกลยุทธเพื่อตอบโจทยกับพฤติกรรมลูกคา
  ที่เปลี่ยนแปลงไป
• 9. ชองทางจัดจำหนายที่จำเปนในธุรกิจ
• เขียน Canvas ขอ 8, 9

13.00 – 14.30 น.
• 12. Team
• การบริหารทีมงาน
• 13. Partner
• เทคนิคการกำหนดสงเสริมสราง Partner 
   เพื่อตอยอดธุรกิจ
• เขียน Canvas ขอ 12, 13

14.45 – 16.00 น.
• 14. Cost
• การพิจารณาและการบริหารตนทุน
• การประเมินคาใชจายที่ไดลูกคาตอราย
• 15. รายได
• การสรางรายไดในรูปแบบตาง ๆ
• เขียน Canvas ขอ 14, 15
• สรุปความเชื่อมโยงของ 
  NEXT Business Model Canvas
• สรุป NEXT Business Model Canvas 
  สูการขับเคลื่อนธุรกิจ

10.45 – 12.00
• 10. การสื่อสารการตลาดในธุรกิจ
• รูปแบบการสื่อสารการตลาด
• 11. การสรางแบรนดองคกร/ สินคา/ บริการ/
  Online/ Retail/ Guarantee
• เขียน Canvas ขอ 10, 11

10.30 – 10.45 น. : Break

14.30 – 14.45 น. : Break

12.00 – 13.00 น. : Lunch
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