
                                  “ ภาพลักษณ�ของผู�บร�หาร สะท�อนภาพลักษณ�องค�กร ”
         การก�าวข�้นสู�ตำแหน�งระดับสูงขององค�กร จำต�องมีบทบาทเป�นตัวแทนภาพลักษณ�ที่ดีขององค�กร 
หลักสูตรบุคลิกภาพสำหรับผู�บร�หาร จัดข�น้เพ�อ่ให�ผู�เข�าอบรมเป�นบุคคลแถวหน�าในการสร�างภาพลักษณ�  
ขององค�กรควบคู�ไปกับภาพลักษณ�ของผู�บร�หารที่ดูอบอุ�น จร�งใจ เนื้อหาของหลักสูตรเร��มต�นจากการ 
ค�นหาบุคลิกท่ีแท�จร�งของตนเอง ดึงจ�ดเด�นของการค�นพบมาพัฒนาให�เป�นเอกลักษณ�ท่ีเฉพาะตัว  สร�าง  
ความน�าเชื่อถือตามบุคลิก และเสร�มต�อด�วยมารยาทของผู�บร�หารที่ควรมีเพ�่อให�มีส�วนร�วมในการสร�าง  
วัฒนธรรมองค�กรได�

รูปแบบการอบรมสัมมนา                                  กลุ�มผู�เข�าอบรมสัมมนา                                    ระยะเวลา

บรรยาย / ชม Videos / Workshop /
ว�ทยากรให�คำแนะนำรายบุคล /

กรณีศึกษาระดับสากล

ผู�บร�หาร / ผู�จัดการ / 
Brand Ambassador

9:00 น.- 16:00 น.
( 1 วัน ) 

หลักสูตร
การพัฒนาบุคลิกภาพ
สำหรับผู�บร�หาร

วัตถุประสงค�
เพ�่อภาพลักษณ�ที่ดีขององค�กร และ บุคลิกที่น�าเชื่อถือตามบุคลิกที่แท�จร�งของผู�บร�หารระดับสูง 

ได�อย�างเป�นธรรมชาติ

เนื้อหาหลักสูตร ( Day 1 )
ค�นหาบุคลิกภาพที่เป�นเอกลักษณ�เฉพาะตัว

 - ว�เคราะห�คุณลักษณะเฉพาะของบุคลิกที่เป�นตัวท�าน
 - การสำรวจพฤติกรรมการสื่อสารตามบุคลิก

จ�ตว�ทยาสำหรับผู�บร�หาร

 - การการปฏิบัติตนให�มีเสน�ห�วางตัวเหมาะสมเพ�่อสร�างการ
    ยอมรับในสายงาน
 - สื่อสารเพ�่อสร�างโอกาสใหม�ๆ ขยายพันธมิตร
    เพ�่อเอื้อประโยชน�ทางธุรกิจ

จ�ตว�ทยาการบร�หารความขัดแย�งเพ�่อเปลี่ยนว�กฤติเป�นโอกาส

 - เร�ยนรู�ว�ธีการเปลี่ยนว�กฤติจากความขัดแย�งให�กลาย
    เป�นโอกาสและผลประโยชน�
 - เร�ยนรู�จ�ตว�ทยาเก่ียวกับความต�องการท่ีแตกต�างกันของ
    บุคคลเพ�อ่เพ��มทักษะการจัดการและการเจรจาต�อรอง    
    ประสานผลประโยชน� 

 - Workshop : เพ�่อพัฒนาทักษะในการสื่อสารเจรจา
ต�อรองเพ�่อประสานสมดุลผลประโยชน�ของทุกฝ�าย

การพัฒนาทักษะและภาวะผู�นำเร�่องจ�ตว�ทยาการบร�การ
สำหรับผู�นำยุคใหม�
 - จ�ตว�ทยาในการสร�างพลังแรงจ�งใจให�พนักงานมีส�วนร�วม
    ในการขับเคล่ือนองค�กร
 - เร�ยนรู�อิทธิพลของพลังแรงจ�งใจภายในตัวพนักงานในทุก      
    ระดับที่จะส�งผลต�อข�มพลังรวมขององค�กร

การฝ�กทักษะการเข�าสังคมมืออาชีพ

 - เสร�มสร�างบุคลิกภายในให�พร�อมต�อการเข�าสังคม
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เนื้อหาหลักสูตร ( Day 2 )
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มารยาท และ ข�อปฏิบัติในการเข�าสังคม 

การเตร�ยมตัวก�อนไปงานหร�อพบ บุคคลสำคัญ ในโอกาสต�างๆ  

การแต�งกายเพ�่อไปงานในโอกาสต�างๆ ให�เหมาะสมกับบุคลิกของตนเอง 

ศึกษา ธรรมเนียมปฏิบัติที่เป�นสากล ของชาติต�างๆ 

ศึกษา ธรรมเนียมปฏิบัติ ในการขอเข�าเฝ�า  หร�อ เข�าเฝ�าในงานพระราชพ�ธี และฝ�กปฏิบัติ 

การปฏิบัติตน  ในการไปงานเลี้ยงรับรอง หร�อ งานพ�ธี ในโอกาสต�างๆ 

การปฏิบัติตัว ในฐานะเป�นแขกรับเชิญ  หร�อ เป�นประธานในงานพ�ธี 

การไปงานพ�ธีต�างๆ ในนามขององค�กร 

การปฏิบัติตน ในการกล�าวปาฐกฐา   กล�าวเป�ดงาน   กล�าวป�ดงาน 

การปฏิบัติตัว ในฐานะเป�นแขกรับเชิญ  หร�อ เป�นประธานในงานพ�ธี 


