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    มนุษยเชื่อมโยงดวยเรื่องราว สรางเครือขายทางสังคมผานความคิด ความเชื่อ 
คานิยมที่สอดคลองกัน ซึ่งสังคมในปจจุบันมีพื้นที่ในการสื่อสารทางความคิด ความ
รูเฉพาะทาง ความเชื่อ ความฝน อุดมการณ ไดหลากหลายชองทาง การรับรูของ
ผูคนก็เปลี่ยนไป อยากรับขอมูลที่ดีมีประโยชนจากผูเชี่ยวชาญเฉพาะดาน และ 
มีทักษะการสื่อสารที่นาสนใจ ตรึงใจผูฟงได มีความสรางสรรคในการนำเสนอ
เนื้อหา ดังนั้น การสื่อสารทางความคิดผานการพูดในที่สาธารณะที่มี
ประสิทธิภาพ สามารถสรางโอกาส สรางความกาวหนาในการทำงาน ความสำเร็จ
ในชีวิตของเราได

    ทุกคนนั้นพูดได หากจะพูดใหเขาใจงาย เห็นภาพชัดเจน มีพลังดึงดูดความนา
สนใจ ตรึงใจผูฟง และ มีความสรางสรรคนั้น ควรมีแนวคิด พรอมแนวทางที่มี
ประสิทธิภาพ กระบวนการฝกปฏิบัติชัดเจน มีระบบการพัฒนาทักษะเปนขั้นตอน 
ที่สำคัญคือเกิดแรงบันดาลใจในการเรียนรูคูการฝกฝนพัฒนาตนเอง เพื่อให
ศักยภาพของตัวเราไดปลดปลอยออกมาอยางเต็มที่ หลักสูตรนี้จึงไดออกแบบขึ้น
เพื่อชวยนำพาทานไดคนพบความมหัศจรรยอันเปนพลังการพูดที่ทานสามารถคน
พบไดดวยตัวทานเอง

รายละเอียดหลักสูตร
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09.00 - 10.30 น.

บทที่ 1 ประโยชน�และคุณค�าจากการพัฒนา

           ทักษะการพ�ดในที่สาธารณะ

         - เข�าใจชีว�ต เข�าใจผู�คน

         - เข�าใจสถานการณ�

         - การจัดการความสุข

10.30 - 10.45 น.     Break

10.45 - 12.00 น.

บทที่ 2 ทักษะการพ�ดสัมผัสใจผู�ฟ�ง 

           เข�าถึงอารมณ�

         - เคล็ดลับปลดปล�อยพลังศักยภาพ

           ภายในเข�าใจความหลงใหลในชีว�ต

         - ทักษะการเล�าเร�่องเชื่อมอารมณ�

           ผู�พ�ดกับผู�ฟ�ง (พลังพาธอส)

         - เข�าใจ ใช�เป�น ภาษากายและภาษา

             ถ�อยคำในการพ�ด

12.00 - 13.00 น.  Lunch

13.00 - 14.30 น.

บทที่ 3 ทักษะการพ�ดสัมผัสใจผู�ฟ�ง เข�าถึงอารมณ�

         - รู�จักประเด็น ขยายประเด็น ขยี้ประเด็น 

            แตกประเด็น การเชื่อมประเด็น และการสรุปประเด็น

         - การถ�ายทอดเนื้อหาสร�างความประทับใจ 

            เข�าใจง�าย เห็นภาพชัดได�อย�างไร

         - ทักษะการสร�างอารมณ�ขันและการปฏิสัมพันธ� 3 ระดับ

บทที่ 4 สร�างความจดจำในการพ�ด 

          นำเสนอเร�่องราวแบบลืมไม�ลง

         - การบร�หารเวลา อารมณ� และเนื้อหาการพ�ด

            ที่เหมาะสมเป�นอย�างไร

         - เคล็ดลับการสร�างประสบการณ�แบบมีชีว�ตชีวา

            ของผู�ฟ�งผ�านผัสสะทั้ง 6

         - พ�ดอย�างไรให�เป�นธรรมชาติและมีแบบฉบับ

           เฉพาะของเราเอง

14.30 - 14.45 น.   Break

14.45 - 16.00 

บทที่ 5 แนวทางการฝ�กปฏิบัติการเล�าเร�่องสร�างพลังบันดาลใจ

         - พ�ดได�น�าสนใจ มีพลังดึงดูด

         - ส�งมอบคุณค�าให�ผู�ฟ�งได�ตรงตามเจตนารมณ�

         - ใช�ภาษาสอดคล�องกับประสบการณ�ผู�ฟ�ง
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1. เขาใจหลักการและวิธีการในการพูดในที่สาธารณะอยางสรางสรรค
2. สามารถวางโครงสรางการพูด และ การเลาเรื่องไดอยางนาสนใจ ตรึงใจผูฟงได
3. สามารถพูดในที่สาธารณะไดอยางเปนธรรมชาติและมีเอกลักษณเฉพาะตนได

ความรู�และประโยชน�ที่ผู�เร�ยนจะได�รับ

เหมาะกับใคร
เจ�าหน�าที่ 

หัวหน�างาน 

ผู�จัดการ 

ผู�บร�หาร

นักศึกษา

บุคคลทั่วไป

ระยะเวลาเร�ยน
1 วัน


